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Der Eigentumsvorbehalt im internationalen

Kaufvertrag

von Rechtsanwalt Professor Dr. Christoph Graf von Bernstorff*

Jeder deutsche Unternehmer kennt die Mdglichkeit, die
Kaufpreisforderung mittels Eigentumsvorbehalt zu schiit-
zen, bis der Kaufpreis endgiiltig bezahlt worden ist. Da
der Eigentumsvorbehalt allerdings eine der typischen
Besonderheiten des deutschen Zivilrechts ist, muss im
AuRenhandel stets damit gerechnet werden, dass das
Ausbedingen eines Eigentumsvorbehalts ein unzu-
reichender Schutz eines Lieferanten sein kann.

Dies liegt zum einen daran, dass die meisten Staaten der
Welt einen Eigentumsvorbehalt nicht kennen. Fir deut-
sche Exporteure ist dies verwirrend, werden doch im
weltweiten Handel Begriffe wie ,retention of title“ oder
.féserve de propriété“ verwendet. Der Sprachgebrauch
darf jedoch nicht darliber hinwegtauschen, dass der
deutsche Eigentumsvorbehalt, selbst wenn er ausdrick-
lich vertraglich vereinbart wurde, vor einem auslandi-
schen Gericht moglicherweise nicht durchgesetzt werden
kann. Im Streitfall entscheidet namlich nicht der Vertrag,
sondern immer das Recht des Landes, in dem sich die
Vorbehaltsware gerade befindet. Kennt also die auslan-
dische Rechtsordnung den Eigentumsvorbehalt nicht
oder gewahrt der Eigentumsvorbehalt im Ausland keinen
Schutz vor einem gutglaubigen Erwerb durch Dritte,
Schutz vor Pfandung Dritter oder die Mdoglichkeit der
Aussonderung im Fall der Insolvenz des Warenkaufers,
dann hat der deutsche Lieferant trotz seiner Vertrags-
klausel keinen Schutz vor einem drohenden Forderungs-
ausfall. Dies ist der Grund, warum im internationalen Ge-
schéaft besondere Sorgfalt bei der Gestaltung von Kauf-
vertragen mit Eigentumsvorbehaltsklausel angebracht ist.

Eigentumsvorbehalt im Aul3enhandel

Deutsches
Recht

Der Eigentumsvorbehalt ist ein in der
Praxis bewahrtes und vielfach genutz-
tes Instrument der Kaufpreisabsiche-
rung, wenn die Ware bereits Uberge-
ben, der Preis aber noch nicht bezahlt
worden ist.

Ausland In auslandischen Rechtsordnungen ist

der Eigentumsvorbehalt Uberwiegend
nicht — oder nur in anderer Ausgestal-
tung oder mit zusatzlichen Anforde-
rungen bekannt. Dies kann fir einen
Verkaufer zu unvorhergesehenen
Schwierigkeiten fuhren: Da das Recht
des Lageortes einer Ware entschei-
det, ob der Verkaufer seinen Eigen-
tumsvorbehalt (auch im Ausland) gel-
tend machen und durchsetzen kann,
muss bei der Vertragsgestaltung auf
eine Prufung der Léanderregelungen

besonders geachtet werden.

Es ist daher erforderlich, zwei Dinge bei der Vertragsge-
staltung zu beachten:

Zum einen ist die Vereinbarung eines Eigentumsvorbe-
halts immer dann sinnvoll, wenn die unter Eigentumsvor-
behalt gelieferte Ware sich (vor oder nach Lieferung) in-
nerhalb des Bereichs der Geltung der deutschen Rechts-
ordnung befindet, da dann in jedem Fall Grundsétze des
deutschen Rechts, welches den Eigentumsvorbehalt an-
erkennt, zur Anwendung gelangen.

Zum anderen kann die Vereinbarung der Geltung eines
Eigentumsvorbehalts so ausgestaltet werden, dass auch
die Voraussetzungen, die andere Rechtsordnungen auf-
stellen, eingehalten werden. Auf diese Weise wird fiir
den Warenverkaufer eine weitgehende Sicherung seines
Anspruchs auf vollstandige Kaufpreiszahlung erreicht.

Ein Grundproblem des Eigentumsvorbehalts im internati-
onalen Warenverkehr - auch im Europaischen Binnen-
markt - liegt darin, dass es fir die Staaten der Welt kein
einheitliches Recht des Eigentumsvorbehalts gibt. So ist
in jedem Einzelfall zu Uberprifen, auf welche Weise der
Eigentumsvorbehalt in den Ziellandern der Exporte wirk-
sam begriindet werden kann, und es stellt sich immer
auch die Frage, inwieweit der Eigentumsvorbehalt, der
zwischen den Kaufvertragsparteien vereinbart wurde,
auch gegeniber Dritten Wirksamkeit entfaltet. Dieses
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Problem stellt sich immer im Zusammenhang des gut-
glaubigen Erwerbs der betroffenen Ware durch Dritte
sowie in Fallen der Insolvenz des Warenabnehmers,
wenn der Warenverkaufer auf der Grundlage seines Ei-
gentumsvorbehalts die Ware heraus- bzw. zurtickverlan-
gen mochte.

Exporteure dirfen daher nicht einfach einen Eigentums-
vorbehalt vereinbaren, sondern sollten prifen, wie das
Empfangsland der Warenlieferung den Eigentumsvorbe-
halt behandelt, ob man den Eigentumsvorbehalt Uber-
haupt (aner-)kennt und ob besondere Voraussetzungen
fur die Wirksamkeit (etwa Registrierung oder auch nota-
rielle Beurkundung usw.) bestehen.

Anhand einiger Beispiele europdischer Nachbarstaaten
soll diese Problematik verdeutlicht werden.

Belgien:

In Belgien ist ein Eigentumsvorbehalt problematisch. Er
kann zwar zwischen den Vertragsparteien vereinbart
werden, entfaltet jedoch keinerlei AuRenwirkung. Daher
kann er beispielsweise in der Insolvenz des Vorbehalts-
kaufers den Insolvenzgléaubigern und dem Gerichtsvoll-
zieher nicht entgegengehalten werden, so dass der Ver-
kaufer keinen Aussonderungsanspruch hat. Als Alternati-
ve zum nicht insolvenzfesten Eigentumsvorbehalt bietet
sich eine ausdriickliche Auflésungsklausel (pacte com-
missoire expres) an. Hierbei handelt es sich um eine
ausdruckliche Vereinbarung einer auflosenden Bedin-
gung. Liegt eine schuldhafte Vertragsverletzung durch
einen Vertragspartner vor und gabe es keine ausdruckli-
che Auflésungsklausel fur den Vertrag, dann wiirde der
Vertrag nicht aufgeltst. In diesen Fallen gelénge eine
Vertragsauflosung nur mit gerichtlicher Hilfe. Wurde da-
gegen eine pacte commissoire expres vereinbart, erfolgt
die Vertragsauflosung von Rechts wegen - ohne Ge-
richtsentscheidung. Erforderlich ist aber immer eine so-
genannte notification, also Benachrichtigung des Schuld-
ners mittels Gerichtsvollzieher (huissier) oder per Ein-
schreibebrief. Eine Vertragsauflosung wirkt grundsatzlich
nur vor einer etwaigen Insolvenzerdffnung. Gerat der
Kéaufer nach Auflosung des Vertrages in Insolvenz, kann
der Verkaufer die Vorbehaltsware aus der Insolvenzmas-
se herausverlangen. Anders ist es, wenn die Vertrags-
auflosung erst nach Insolvenzeréffnung erklart wird. Art.
546 des belgischen Insolvenzgesetzes versagt der Ver-
tragsauflésung hier die Wirkung. Maf3geblich ist immer
der Zeitpunkt (Tag) des Auflésungsbegehrens des Vor-
behaltsverkaufers. Es ist schon erstaunlich, was man al-
les bei einem Kaufgeschaft mit dem belgischen Nach-
barn zu beachten hat!

Danemark:
Das danische Recht erkennt einen Eigentumsvorbehalt
an, wenn er zwischen den Vertragspartnern ausdricklich
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vereinbart wurde. ,Ausdriickliche Vereinbarung" ist dabei
S0 zu verstehen, dass eine entsprechende Eigentums-
vorbehaltsklausel in Allgemeinen Geschéaftsbedingungen
nicht ausreichend ist und von den danischen Gerichten
als nicht formwirksam anerkannt wird. Sollen Eigentums-
vorbehaltsklauseln in AGB verwendet werden, dann ist
auf jeden Fall das ausdriickliche Einverstandnis des Ver-
tragspartners zu diesen Bedingungen und besonders zur
Eigentumsvorbehaltsvereinbarung einzuholen. Eine Be-
sonderheit kennt das danische Recht bei Abzahlungsge-
schéften, bei denen die Zahlung des Kaufpreises in Ra-
ten erfolgt. Das danische Recht erkennt den Eigentums-
vorbehalt ausdriicklich an, wenn bei der Ubergabe des
Kaufgegenstands mindestens zwanzig Prozent des
Kaufpreises bezahlt sind. Andernfalls wird der Eigen-
tumsvorbehalt nicht giltig.

Wie im belgischen Recht, so entfaltet der Eigentumsvor-
behalt auch in Danemark keine Rechtswirkung gegen-
Uber Dritten. Ein Eigentumsvorbehaltsverkaufer hat da-
her keinen Aussonderungsanspruch, wenn der Kaufer
der Vorbehaltsware in Insolvenz fallt. Nur bei nicht zum
Verkauf bestimmten Gegenstéanden, die der Kaufer fir
seine eigene Produktion angeschafft hat, aber nicht wei-
terverduBern will, kann der Eigentumsvorbehalt im Ver-
héltnis zu Dritten oder zur Insolvenzmasse anerkannt
werden. Aber auch dies ist schwierig: Mdglicherweise gilt
der betroffene Gegenstand (z.B. eine Maschine) sachen-
rechtlich als ,Zubehor" des Grundstiicks, an dem sich
Dritte keine Rechte vorbehalten kdnnen. Nur wenn der
Kéufer seinen Geschéftsbetrieb in gemieteten Raumen
betreibt, behélt der Eigentumsvorbehalt an solchen
Kaufgegenstanden seine Wirksamkeit.

Osterreich:

In Osterreich sind der einfache und der verlangerte, nicht
aber der erweiterte Eigentumsvorbehalt anerkannt. Eine
gesetzliche Regelung gibt es allerdings nicht; einer Of-
fenlegung des von der Alltagspraxis anerkannten Eigen-
tumsvorbehalts gegenuber Dritten bedarf es nicht.

Der Eigentumsvorbehalt muss besonders vereinbart
werden. Eine schriftiche Vereinbarung ist bereits bei
Vertragsschluss erforderlich, da ein nachtraglicher Ver-
merk auf einer Rechnung, den der Kéufer widerspruchs-
los entgegennimmt, grundsatzlich nicht zur wirksamen
Vereinbarung eines Eigentumsvorbehalts fihrt.

Mit dem Eigentumsvorbehalt hat der Verkaufer fur den
Fall, dass der K&ufer nicht oder nicht rechtzeitig zahilt,
das Recht auf Herausgabe der Vorbehaltsware. Den
Herausgabeanspruch aus vertragswidriger Weiterverau-
Berung kann der Verkaufer nur gegen den Kaufer rich-
ten.

Im Fall der Insolvenz des Vorbehaltskaufers fuhrt ein
rechtswirksam vereinbarter Eigentumsvorbehalt grund-
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satzlich zu einem Aussonderungsrecht des Verkaufers.
Der Verkaufer darf also die unter Vorbehalt gelieferte
Ware herausverlangen. Dagegen besteht bei einem ver-
langerten Eigentumsvorbehalt lediglich ein Absonde-
rungsrecht, so dass die Ware in einer Zwangsversteige-
rung (auBerhalb des Insolvenzverfahrens) verwertet wird
und der Verkaufer aus dem Erlés Zahlung verlangen
kann.

Polen:

Polen regelt den Eigentumsvorbehalt in einem eigenen
Unterabschnitt des Kaufrechts in den Art. 589 bis 591
ZGB. Die Vorschrift des Art. 589 ZGB sagt aus: ,Hat sich
der Verkaufer bis zur Bezahlung des Kaufpreises das
Eigentum an einer verkauften beweglichen Sache
vorbehalten, so ist im Zweifel anzunehmen, dass die
Ubertragung des Eigentums aufschiebend bedingt
erfolgte." Art. 590 ZGB legt erganzend fest: ,Wird die
Sache dem Kaufer (bergeben, so soll der
Eigentumsvorbehalt schriftlich bestétigt werden. Er ist
den Glaubigern des Kaufers gegeniber wirksam, wenn
das Schriftstiick ein feststehendes Datum tragt".

Damit wirkt der Eigentumsvorbehalt spéatestens bis zur
vollstandigen Kaufpreiszahlung. Die Vereinbarung bedarf
der Schriftform und eines feststehenden Datums. Letzte-
res bedeutet dabei mehr, als der Begriff des ,feststehen-
den Datums" an sich aussagt. Art. 81 Abs. 1 ZGB gibt
dazu die Legaldefinition: ,Macht das Gesetz die Giiltig-
keit oder bestimmte Folgen eines Rechtsgeschafts von
einer amtlichen Beglaubigung seines Datums abhéngig,
so ist die Beglaubigung auch gegenuber solchen Perso-
nen wirksam, die an der Vornahme des Rechtsgeschéfts
nicht beteiligt gewesen sind (feststehendes Datum)". Das
hei3t, dass der Eigentumsvorbehalt zu seiner Drittwir-
kung grundsatzlich der notariellen Beglaubigung bedarf.

Der Eigentumsvorbehalt des polnischen Rechts ist insol-
venzfest. Dies bedeutet, dass bei Insolvenz des Kaufers
die unter Eigentumsvorbehalt stehenden Sachen nicht
Bestandteil der Insolvenzmasse werden, sondern ausge-
sondert werden kénnen. Um hier eine sichere Abwick-
lung zu gewahrleisten, empfiehlt es sich, die Vorbehalts-
ware als noch im Eigentum des Verkaufers stehendes
Gut zu kennzeichnen. Der Vorteil dieses Verfahrens ist,
dass in den Fallen, in denen ein Insolvenzverwalter die
Vorbehaltsware veraufRert hat, der Eigentimer bei positi-
ver Kenntnis des Insolvenzverwalters Schadensersatz,
bei negativer Kenntnis vom Vorbehaltsgut nur die Her-
ausgabe des erlangten Gegenwertes verlangen kann.

Fazit
Die Vereinbarung eines Eigentumsvorbehalts bei Liefer-

geschaften ist immer sinnvoll, wenn dem Kaufer ein Zah-
lungsziel eingerdaumt wird. Wird eine Ware ins Ausland

>3

geliefert, sind die im Zielland der Ware geltenden Be-
stimmungen zum Eigentumsvorbehalt zu bertcksichti-
gen. Dies wiederum macht es erforderlich, bei der Ge-
staltung des Kaufvertrages von einfachen Standardklau-
seln abzuweichen und stattdessen andere oder zusétzli-
che Bestimmungen aufzunehmen, die ein funktionieren-
des Instrument zur Zahlungssicherung sicherstellen.

Hinweis

Unser Jusletter beruht auf einer sorgféltigen Recherche
der Rechtslage. Deren allgemeine Darstellung kann die
Besonderheiten des jeweiligen Einzelfalles jedoch nicht
beriicksichtigen. Der Jusletter dient nur der Information
und ist keine vertragliche Beratungsleistung. Er kann
deshalb eine individuelle Rechtsberatung nicht ersetzen.

Diesen und weitere Jusletter finden Sie auf unserer
Website www.ahlers-vogel.de.
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*Prof. Dr. Christoph Graf von Bernstorff studierte
Rechtswissenschaften an der Universitat Mainz, erganzt
durch ein Auslandsjahr an der Universitat Genf und das
Studium des englischen Rechts an der London School of
Economics. Graf Bernstorff wurde im Jahr 1989 als
Rechtsanwalt zugelassen. Sein Tatigkeitsschwerpunkt
liegt seither im vertragsrechtlichen Bereich, insbesondere
im internationalen Kauf- und AGB-Recht. Hierzu verof-
fentlichte er seit Mitte der 80er Jahre eine inzwischen
stark angewachsene Anzahl an Fachpublikationen, die
stets in Alleinautorenschaft oder in der Eigenschaft als
Herausgeber entstanden. Seit 1997 ist er Geschéaftsflih-
rer eines bekannten Unternehmens, welches Beratungs-
und Abwicklungsleistungen fur das Im- und Exportge-
schaft international tatiger Unternehmen erbringt. Hie-
raus folgt seine Praxiserfahrung im internationalen Fi-
nanzierungs- und Unternehmensgeschaft. 1999 wurde
Graf Bernstorff zum Honorarprofessor ernannt. Graf
Bernstorff leitet die Redaktion ,Aufenhandelsrecht” der
im Bundesanzeiger Verlag erscheinenden Monatszeit-
schrift ,AuRenwirtschaftliche Praxis”.



